Tiskova zprava

»Kamenné parfumerie krachuji diky internetové konkurenci*

Obliba nakupli prostiednictvim internetu neustdle roste. Zvlaste¢ ted’, v obdobi ptfedvanocniho
shonu, je to jedna z variant, jak pohodlné¢ a vyhodn& nakoupit. Mezi nejvice vyhleddvané a
prodavané komodity na internetu patii parfémy, jejichz prodej ptridélava vrasky prodejcim z
kamennych obchodl. Divodem je fakt, Ze za posledni 2 roky vzniklo né€kolik set internetovych
parfumerii, které vyznamné konkuruji t¢ém kamennym diky niz§im provoznim nakladim a nizsi
marzi.

Diive lidé kupovali parfémy pouze ve specializovanych obchodech. S rozvojem internetu zacali
objevovat i internetové parfumerie, které je lakaly bohatou nabidkou a nizkou cenou. V soucasnosti
je praxe takova, ze zdkaznik si jde vybrany parfém ,,o¢ichat* do kamenného obchodu a sviij ndkup
poté uskutecni prostiednictvim internetového obchodu, ktery ma dané zbozi za nejvyhodnéjsi cenu.

Rozdily v cené jsou oproti kamennym obchodiim ¢asto obrovské. Zbozi na internetu se prodava v
priméru o 10 az 70 procent levnéji nez v klasickych kamennych obchodech. Jeden ptiklad za
vSechny: nejprodavanéjsi damsky parfém Dolce&Gabbana Light Blue 100ml sezenete na
www.parfemy.cz za 1 285 K¢, v kamenném obchodé za cenu 2 399 K¢, rozdil je neuvéfitelnych
1 114 K¢!

Dalsi faktor, ktery ovlivituje pii nakupovani na internetu, je solidnost a zavedenost toho kterého
internetového obchodu. Napftiklad nejvétsi internetova parfumerie www.parfemy.cz za dobu své
existence jiz obslouzila pres 200 000 spokojenych zdkaznikd a denné ji navstivi ptes 10 000
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dalsim nakupu, vzorek parfému ke kazdé objednavce, doruceni béhem 1-2 dntli a u objednavky nad
1000 K¢ postovné zdarma. Je evidentni, ze takové nabidce a servisu mohou obchodnici v
kamennych parfumeriich jen stézi konkurovat...
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